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Пётр Федюшкин
Директор Partners’ Club by AGIMA

Я бы хотел, чтобы с помощью
AGIMA и меня лично заказчик мог
быстро найти себе более
релевантного подрядчика на любой
digital-проект.



• 25 лет на рынке заказной разработки
• Пётр прошел путь от проджект-менеджера до руководителя

проектного офиса и направления инвестиций AGIMA ;
• руководил командами на одних из самых масштабных

проектов в AGIMA: «М.Видео-Эльдорадо», «МегаФон»,
«Росэнергоатом», «Тануки».

Пётр
Федюшкин

«Знание как не допускать
ошибки вернется к нам
большим успехом.»



• директор партнерского клуба AGIMA;
• сопредседатель кластера РАЭК;
• соавтор и преподавателя курса AGIMA Executive;
• организатор крупнейшей конференции для агентств

Boost Conf (бывшая AGIMA Partner’s Weekend);
• спикер и эксперт крупнейших профильных конференций

(РИФ, RIW и других).

Пётр
Федюшкин

«Нетворкинг — залог
успеха.»



Выступления



Пётр активно участвует в образовательных проектах
коллег. За последний год выступил более чем
на 30 конференциях, побывал в 15 городах России,
организовал первую конференцию для агентств
и их заказчиков в Казахстане.

Выступления



Часть выступлений в 2023 г.



Partners’ Club by AGIMA



Основной проект Петра —
Partner’s Club by AGIMA

Partners’ Club by AGIMA

Компания на протяжении всей своей
истории работает с различными
компаниями и заказчиками. Помогает
одним находить исполнителей на свои
проекты, а вторым — выгодные
контракты и кейсы в портфолио.



Клуб партнеров AGIMA — сообщество digital-агентств

Partners’ Club by AGIMA

• Разработка мобильных приложений
• Разработка корпоративных сайтов
• Внедрение корпоративных порталов
• Продвижение в интернете
• Разработка сервисов
• Разработка интернет-магазинов
• Техническая поддержка и развитие сайтов
• Брендинг



Кредо экосистемы Partners’ Club by AGIMA
Как лидерам рынка не оставаться в стороне и помогать
развиваться ИТ-индустрии

Partners’ Club by AGIMA

Ключевая цель Клуба
Объединить коллег и вместе справляться со сложными
профессиональными задачами, а параллельно
прокачивать агентства и их специалистов



Передать лид компании из Клуба – просто, но этого недостаточно,
чтобы партнер сделал проект с рентабельностью и достаточным
PR-эффектом. Для этого Клубу нужно постоянно рассказывать
об особенностях проектов, учить персонал нашего партнера,
объяснить где и как показать результат, чтобы крутые IT-продукты
«были на слуху». В этом суть нашей работы. И именно на это уходит
львиная доля времени, а не просто решить кто заберет заявку

Partners’ Club by AGIMA

Пётр Федюшкин
Директор Partners’ Club by AGIMA



Мероприятия клуба



Чтобы держать руку на пульсе, а также понимать,
что происходит на рынке, команда Клуба собирает
представителей крупнейших IT-компаний, где те откровенно
рассказывают, что поменялось, какие планы, что нового
внедряли, их прогнозы на работу рынка. Ивент проходит
раз в 2 года.

«Большой созвон»



«Большой созвон»



AGIMA Partners’ Tour

Идея проекта
Объединять и создавать сообщество IT-компаний
в регионах

Масштаб
За 2023 год команда AGIMA побывала в 7 городах
Сибири и Урала. 500 человек познакомились с нами и
друг другом во время этих ивентов.



AGIMA Partners’ Tour



Что это
Ежегодное отраслевое многодневное выездное
мероприятие для руководителей агентств
от руководителей агентств.

Для кого
С 2017 года на Partners’ Weekend собираются
200-300 руководителей digital-агентств на прокачку
своих стратегических, управленческих, финансовых
и лидерских навыков. На мероприятии традиционно
выступают лидеры отрасли и наиболее авторитетные
персоны рынка заказных услуг.

AGIMA Partners’ Weekend



Что обсуждаем
На Partners’ Weekend обсуждаются кадровые проблемы, тонкости
финансового учета, стратегии продаж, маркетинг и PR на агентском рынке,
а также представляется рейтинг наиболее успешных агентств от Tagline.

Длительность
Мероприятие проходит в течение 2-х дней и имеет массу
разных образовательных форматов.

Планы на 2024 год
В этом году на конференции планируем 6 тематических потоков,
более 100 спикеров, 1000+ гостей, чтобы обменяться опытом.

AGIMA Partners’ Weekend



Сейчас много внешних и конъюнктурных изменений, каждые 2 года
случаются кризисы. И нам важно выработать и распостранять правила
работы IT-рынка. Рынку нужно работать по правилам, которые
помогут стать компании более финансово устойчивыми. Не хотелось
бы чтобы с рынка в такую волну пропадало по 100 компаний. Поэтому
мы организовываем площадки для обмена опытом и всем вырасти
в качественных и количественных показателях.

AGIMA Partners’ Weekend

Пётр Федюшкин
Директор Partners’ Club by AGIMA



AGIMA Partners’ Weekend’23



Результаты и планы



Мы хотим создавать традицию коммуникаций.
Нетворкинг всегда будет самым важным
элементом образования.
Наши планы в этом году выйти в новые
страны — Казахстан и Минск и познакомиться,
поработать с ИТ-компаниями и там. А также
масштабировать все наши активности в
России. Искренне люблю нашу индустрию.

Пётр Федюшкин
Директор Partners’ Club by AGIMA



Спасибо за внимание



Со своей командой регулярно организовывает полезные
встречи для участников кластера. Есть регулярные встречи
кластера, где Петр и команда делятся опытом и выясняют,
с какими проблемами сталкиваются агентства.

Работа с диджитал-кластером РАЭК



Участвуем во всех активностях РАЭК, обсуждаем проблематику.



Важно делать не только внутренние ивенты, но и рассказывать
агентствам о себе вовне. С 2022 года мы проводим для компаний
мероприятия нового формата — зоны нетворкинга
на конференции.
Если в 2022 году компании стояли на общем стенде, то в 2023 эти
же компании, оценив важность и результат, стали организовывать
стенды и зоны своих брендов.
Ecom expo, Food expo, РИФ и др.

Участие в конференциях


